NEGOTIATION & PERSUASION
STRATEGIES

Discover The Most Effective Techniques
To Obtain The Best Deals For Your Business

Vanzari
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PREGATIREA EFICIENTA A NEGOCIERII

Negocierea nu este un proces spontan, pentru o negociere de succes este nevoie
de planificare, strategie si inteligentd emotionald. Afla cum sé& fii pregatit pentru

orice situatie.

Invatd cum sa devii un negociator abill

PENTRU CINE ESTE
RECOMANDAT
CURSUL

Cumpaérétorilor profesionisti care
vor s& isi imbunéatateasca relatiile
cu furnizorii si sé& creasca
profitabilitatea contractelor

Vanzéatorilor profesionisti care Tsi
doresc o imbunatatire a
profitabilitatii contractelor
incheiate

Antreprenorilor implicati in
negocierea contractelor strategice
cu clientii/furnizorii sau investitorii

CE OBTII DACA
ALEGI ACEST CURS?

Primesti instrumentele de pregatire
si planificare a negocierilor
Deblochezi negocierile in care esti
implicat concentrandu-te in
principal pe interesul partilor in
negociere si mai putin pe pozitiile
adoptate

Devii mai puternic in negociere prin
identificarea posibilelor alternative
avute

Descoperi mai usor solutii creative
de atingere a unui acord in negociere



STRUCTURA CURSULUI

Interes si pozitie in negociere
Afli cum sa te pregatesti pentru ceea
ce iti doresti sa obtii intr-o negociere,
dar mai ales pentru ceea ce iti doresti
s se intample dupé ce ai batut
palma.

BATNA - cea mai buna
alternativa in negociere

Ce se intampla daca nu reusesti sa
bati palma? Vei invata cum sa cauti
alternative - existenta unei
alternative este una dintre cele mai
importante surse de putere intr-o
negociere.

Dezvoltarea variabilelor si a
marjelor in negociere

Cu cét identifici mai multe aspecte care
influenteaza profitabilitatea unei
negocieri, cu atat gradul de flexibilitate
avutin negociere creste.

Costul concesiilor in negociere
Fiecare concesie facuta vine cu un cost
care afecteaza profitabilitatea.
Asigura-te ca recuperezi aceasta
pierdere in profitabilitate facand
schimburi, nu concesii.

Vezi toatd programa pe site

Expert trainer
Sabin Gilceava

Peste 25 de ani de experienta in
negociere, consultanta si training

Fondator Leverage - singura firma
romaneasca specializata in consultanta
& training in negociere si conflict
resolution

Trainer certificat SPIN* Selling Skills si
Huthwaite International Negotiation
Skills timp de 11 ani

Absolvent “Negotiation and Leadership
- dealing with difficult people and
problems” din cadrul Program on
Negotation



Centrul de excelenta care ofera traininguri de business si cursuri de
dezvoltare personala.
Cream lideri si experti in business de talie internationala

Iti oferim experienta de invatare premium de care ai nevoie pentru a-ti
dezvolta abilitatile profesionale si personale la cel mai inalt nivel.

BUCHAREST BUSINESS La BUCHAREST BUSINESS
INSTITUTE a fost creat de INSTITUTE vei descoperi o
profesionisti cu vasta experienta in experienta de invatare unica, experti
afaceri pentru a-ti oferi educatia de de top, continut de inalta calitate si
care ai nevoie sa iti dezvolti networking, de care ai nevoie pentru
business-ul la nivel international. a-ti creste afacerea.

Stim ca liderii din mediul de business sunt adevaratii influenceri prin actiunile
importante pe care le desfasoara in fiecare zi.

Scopul nostru este sa fi ajutam sé ia decizii strategice oferindu-le cele mai
bune programe de training.

Descopera o experienta unica de invatare

Leadership Branding Management
Public Speaking Vanzari Comunicare
Marketing Resurse Umane

Adresa

ONE HERASTRAU PLAZA
intrare prin curtea interioara

str. Zagazului nr. 21 - 25, sector 1,

014261, Bucuresti

Tel: +40 735 171.601
E-mail: office@bbi.ro

bbi.ro




